
Être titulaire d'un:
 - BAC PRO TERTIAIRE toutes spécialités 
 - BAC PRO INDUSTRIEL toutes spécialités
 - BAC STMG
 - BAC STI2D
- BAC GÉNÉRAL

Après une première année d'études supérieures

Vous avez de la curiosité pour la vente à destination
des particuliers ou des professionnels dans les
domaines suivants:  Fournitures et équipements
électriques, plomberie / sanitaire, solutions
énergétiques, matériaux de construction, produits
d'aménagement et de finition, textiles techniques,
machines industrielles, équipements de sécurité,
produits d'hygiène industrielle, emballage, le
transport et la manutention, véhicules utilitaires ou de
loisirs.

ou bien, vous êtes attiré par le monde du NAUTISME:
Vente de bateaux neufs et occasions, accessoires et
équipements pour le bateau, sports nautiques légers
(Jetski, windsurf, kitesurf, foil), vous pourrez bénéficier
du module d'approfondissement NAUTISME.

Vous voulez profiter: 
d'un emplacement géographique agréable,
d'un Hébergement à moindre coût en internat ou
dans un des nombreux appartements disponibles
à proximité du lycée de septembre à juin,
d'un suivi individualisé de notre équipe
expérimentée pour votre projet professionnel

CONDITIONS D'ACCES

Notre formation a pour finalité de vous faire acquérir toutes
les compétences requises à l'exercice du métier de
TECHNICO-COMMERCIAL. Vous serez ainsi capable
d'identifier la demande d’un client pour le conseiller et
négocier la solution commerciale et technique qui répondra
au mieux à ses besoins. En tant qu’expert dans la relation
client, vous apprendrez à prospecter dans le but de
développer un portefeuille d’affaires, vous saurez assurer
l’interface entre l’entreprise, les clients et les fournisseurs.

BTS  CCST CANET EN ROUSSILLON
CONSEIL ET COMMERCIALISATION DE SOLUTIONS TECHNIQUES

EN FORMATION INITIALE OU PAR ALTERNANCE

POURQUOI LE BTS CCST À CANET?

MODULE D'APPROFONDISSEMENT
NAUTISME FACULTATIF  

POURSUITES APRÈS LE BTS CCST  

personne autonome de terrain et de négociation,
aisance relationnelle,
dynamique, organisée et rigoureux,
Bonne maîtrise de l’outil numérique: Applications
bureautique,  techniques,  commerciales et outils de
gestion de la relation client,
Développement de stratégies marketing, communication
multicanal, 
Bon rédactionnel en français,�

QUALITÉS DU TECHNICO-COMMERCIAL 

CONTACTEZ-

NOUS! PAR ICI!


